1. Dominuojanti padetis
ir piktnaudziavimas ja
rinkoje

Dr. SarUnas Pajarskas




Atitinkama rinka o

e Atitinkama rinka turi 2 dimensijas:
— Prekes
— Geografinés teritorijos

Prekés rinka — tai produkty rinkinys; tai
pakaitalai vartotojy pozitriu (paklausos
pakeiciamumas)

2011.01.31 seminaras Dr SarGinas Pajarskas
"Konkurencijos teise"




Atitinkama rinka

] pasitlos pakeiCiamuma taip pat gali bt
atsizvelgiama apibréziant rinkas

Geografiné rinka — visuma pakeiciamy teritorijy
Rinky apibrezimo tikslas — nustatyti konkurentus

Konkurencijos tarybos paaiskinimai dél atitinkamos
rinkos apibrézimo (2000)

Paaiskinimuose remiamasi Europos Komisijos
Pranesimu apie rinkos apibrézimg (EC Notice on
Market Definition, 1997)
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Konkurencinial suvarzymai

e 3 pagrindiniai konkurenciniy suvarzymuy
jmonéms saltiniai:
paklausos pakeiciamumas (greiciausiai
suveikianti ir veiksmingiausia drausminanti
jega)
pasiulos pakeiciamumas (ne toks greitas)
potenciali konkurencija
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Paklausos pakeiciamumas

e |dentifikuojamas prekiy rinkinys, kurias
vartotojas laiko pakaitalais

e Eksperimentas mintyse

e Postuluojamas hipotetiskas mazas pastovus
santykiniy kainy pokytis

e Jvertinamos tikétinos klienty reakcijos j tg
kainos padidéjima
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Paklausos pakeiciamumas

e Akcentas — kainoms (paklausos pakeiciamumui dél
mazo, ilgalaikio santykiniy kainy pokycio)

e Pradedama nuo prekiy, kurias jmoné parduoda ir
nuo teritorijos, kurioje ji prekes parduoda

e Papildomos prekés ir teritorijos pridedamos arba ne

e Tai priklauso nuo to, ar konkurencija is ty kity prekiy
ir teritorijy pusés pakankamai suvarzo jmoneés prekiy
kainodara (trumpuoju laikotarpiu)
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Dominuojanti padetis o,

* Du atvejat:

— Kai jmoné visai nesusiduria su esmine
conkurencija

— Kai padétis jgalina jmone daryti lemiama jtaka
rinkoje
e Dominuojanti gali bUti viena arba kelios
jmonés kartu

2011.01.31 seminaras Dr SarGinas Pajarskas
"Konkurencijos teise"




Dominuojanti padetis o,
e Dominavimas preziumuojamas, pasiekus tam
tikrg rinkos dalj:
. ne maziau kaip 40% rinkos dalis
(vienos jmonés) arba

. ne maziau kaip 70% rinkos dalis

dvejy ar trijy didziausiy jmoniy rinkoje

Prezumpcija gali boti paneigta, jrodant
oriesingai

Prezumpcija mazmeninéje prekyboje —30% ir
5570
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Dominuojanti padetis .,

e Konkurencijos tarybos Paaiskinimai del
dominuojancios padéties nustatymo (2000)

e Nustatant dominuojancig padétj, svarbis yra keli

kriterijai:
jmonés rinkos da
rinkos daliy pasis
rinkos daliy stabi

1S,
Kirstymas tarp jmoniy rinkoje,

umas laikui bégant,

tiketini pokyciai rinkos struktiroje,
jéjimo j rinka kliotys ir kt.
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Bendras draudimas

e Draudziamiveiksmai, kurie:
- RIBOJA ar GALI riboti konkurencija
- nepagrjstai varzo kity tkio subjekty galimybes
veikti rinkoje arba
- pazeidzia vartotojy interesus

e Néra bendro reikalavimo parodyti faktinj veiksmy
poveikj (RIBOJA ar GALI RIBOTI konkurencija)

2011.01.31 seminaras Dr SarGinas Pajarskas
"Konkurencijos teise"




Bendras draudimas

e Tiek eksploatacinis, tiek isskirtinis
(isstumiantysis) piktnaudziavimas
draudziamas

e Nera konkrecios iSimties, néra de minimis
taisyklés piktnaudziavimui

e Kai pasitlomi jsipareigojimai ir néra zymios
zalos konkurencijai, tyrimas gali buti
nutrauktas

e Apskritai néra reikalavimo nustatyti zalg
vartotojams
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Konkretus draudimai

Draudziama:

primesti nesaziningas (per daug aukstas arba per
daug zemas) kainas

riboti technine ir kt. pazanga
diskriminuoti
primesti papildomus jsipareigojimus ir kt.

K] g str. atitinka is esmés SESV Sutarties 102 str. a)-
d) atvejus (tik nereikalingas poveikis prekybai tarp

saliy nariy ir rinkos galia zymioje bendrosios rinkos
C

alyje)
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Kainy diskriminacija o)

e Kainy diskriminacija negalima tobulos konkurencijos
rinkoje pusiausvyroje

e Vidutiniskai konkurencingose rinkose realiame
pasaulyje nereguliari kainy diskriminacija —
kasdienybé

e Taiatspindi konkurencijg, yra esminis mechanizmas
subalansuojant pasiulg ir paklausa
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Kainy diskriminacija )

e Sisteminga kainy diskriminacija galima tik, jei
jmoneé turi rinkos galig

e Paprastai diskriminacija kaip pazeidimas —
dominuojanti jmoné parduoda preke
skirtingomis kainomis

Diskriminuojamas pirkéjas patenka j blogesne

<onkurencine padétj, nes turi mokéti didesne

Kaing negu jo konkurentas
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Susiejimas (papildomi
isipareigojimai)

e BUna, kai parduodamos dvi atskiros prekés, ir
viena (susiejanti prekeé) negali boti jsigyta, jei

<artu nebus nuperkama ir kita (susietoji

oreke)

Jmoneé turi turéti rinkos galig (dominuojancia

nadeétj) susiejanciosios prekes rinkoje

e Sutartinis arba techninis susiejimas
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Susiejimas (papildomi
isipareigojimai)

e Turi buti dvi atskiros prekés (priklauso nuo
paklausos pobudzio)

e Pagrindiné problema — antikonkurencinis
stUmimas is susietosios rinkos

e ArstUmimas tikétinas, priklauso nuo
susiejimo trukmeés, nuo to, kiek lieka
potencialiy pirkéjy dominuojancios jmonés
konkurentams susietojoje rinkoje
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Kiti piktnaudziavimo
veiksmai

Atsisakymas tiekti

Kainy suspaudimas (price / margin squeeze)

ISimtinis pirkimas, lojalumo nuolaidos
Grobuoniska kainodara
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Atsisakymas tiekti

Bendra taisyklé — net dominuojanti jmoné
neturi pareigos prekiauti su konkurentu
“Esminiy istekliy” doktrina

Dominuojanti jmoné, kontrolivojanti “esminj
istekliy”, gali privaléti leisti konkurentui juo
naudotis

“"Esminis isteklius” — turtas, esminis veikimui
rinkoje ir kuris negali buti “sudublivotas”
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Kainos suspaudimas

e Taikomas vertikaliai integruoty
dominuojanciy jmoniy

Pvz., dominuojanti jmoné tiekia zaliava

conkurentams auksta (didmenine) kaina

Pati dominuojanti jmoné parduoda galutine
oreke maza (mazmenine) kaina

Konkurentai negali konkuruoti, nes marza
per maza, kad islikti rinkoje
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Isimtinis pirkimas

e Taisusitarimas, kai pirkéjas jsipareigoja pirkti
visg (arba beveik visg) savo tam tikros prekés
poreikj is konkretaus pardavéjo
(dominuojancios jmoneés)

e Zalos teorija yra ta, kad susitarimas “surisa”
rinkg ir likusiems tiekimo rinkos dalyviams (ar

pakankamai pirkéjy, t.y. pirmieji stumiami is
tiekimo rinkos
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Isimtinis pirkimas

Stumimas labiau tikétinas, kai:
dominuojantis US yra neiSvengiamas
prekybos partneris pirkéjams (pvz., labai
populiari preké tarp vartotojy, kity tiekéjy per
mazi pajégumai)
isimtinio pirkimo jpareigojimas néra
trumpalaikis
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Grobuoniskos kainos

e Jomis bandoma isstumti konkurenta is rinkos
(arba jbauginti potencialy konkurentg)

Parduodant savo prekes “dirbtinai” zema
Kalna

Kai konkurentas iseis is rinkos, “grobuonis”
galés pakelti kainas, pasidengdamas
ankstesnius nuostolius
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Grobuoniskos kainos

Zemos kainos — vienas svarbiausiy
konkurencijos politikos tiksly

Grobuoniska kaina — per zema kaina

Neretai tariamai grobuoniskos kainos
teatspindi tai, kad dominuojanti jmoné yra
efektyvesné uz konkurentus

Grobuonisky kainy testas — kaina, zemesné
uz kintamus kastus, preziumuojama
grobuoniska

e Yrair kity kasty testy
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2. Susitarimai ir
suderinti veiksmai




Konkurencijos jstatymo 5
str.

e Patenka visi susitarimai, kuriais:
1) SIEKIAMA riboti (t.y. turi bUti isreikstas siekimas)
2) arba kurie RIBOJA (t.y. turi bUti faktinis konkurencijos
apribojimas)
3) ar GALI RIBOTI konkurencijg (t.y. turi buti potencialus
konkurencijos apribojimas, galimybeé apriboti j3)
Uztenka 1 is 3 sglygy ispildymo tam, kad taikyti jstatyma
5 str. taikomas Ukio subjektams, valstybes valdymo ir
savivaldybiy institucijy veiksmams taikomas 4 str.
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Susitarimali / suderinti veiksmai

Susitarimas: sutartys (rastu / zodziu) arba suderinti
veiksmai

Patenka ir US junginio (asociacijos ir pan.)
sprendimai

Suderinti veiksmai - elgesys rinkoje, kai galima
numanyti, kad US susitaré dél tokio elgesio (ir yra
jrodymuy apie elgesio derinimg) arba kai tokio elgesio
negalima paaiskinti kitaip
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Konkurencijos ribojimas
pagal tiksla

e Tam nustatyti gali prireikti iSnagrinéti susitarimo
sudarymo priezastis ir konkrecias jo jgyvendinimo
aplinkybes

e Svarbu ir faktinis susitarimo jgyvendinimo bidas
(pvz., rekomendacijos is tikryjy reiskia privalomuma)

e Jrodymas, kad yra subjektyvus ketinimas is saliy
puseés riboti konkurencijg, yra svarbus veiksnys,
tacCiau nebUtina salyga
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“Sunkieji” pazeidimai
(susitarimai tarp konkurenty)

Visada pazeidzia jstatyma susitarimai:

- fiksuoti kainas [ pardavimo salygas

- pasidalinti rinka (pagal teritorijas, pirkéjus,

tiekéjus ir pan.)

- nustatyti gamybos / pardavimo kiekius
Tai susitarimai, draudziami pagal tiksla (objekta)
Jiems mazareiksmiskumas (de minimis) netaikomas
Tai patys rimciausi pazeidimai, paprastai
neduodantys naudingy rezultaty
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Konkurencijos ribojimas
pagal pasekmes

e Vertinama daugelis jvairiy rodikliy kartu, siekiant
istirti tiketinus anti-konkurencinius padarinius:

uzimamos rinkos dalys,

jéjimo j rinka kliotys, potenciali konkurencija,
rinkos stadija (augimas, subrendusi ir kt.),
pirkéjo atsverianti galia, ...
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Kas yra kartelis?

e Placigja prasme - tai antikonkurencinis
susitarimas tarp konkurenty

e Susitarimas dél kainy, rinkos pasidalinimo,
gamybos [ prekybos apribojimo — sunkUs
pazeidimai

e Apsikeitimas konfidencialia informacija tarp
konkurenty — antikonkurencinis susitarimas
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Kiti susitarimai tarp
konkurenty

e Susitarimai, pvz.,

diskriminuoti trecivosius asmenis, del ko sie
patenka j skirtingas konkurencijos salygas

iS treciyjy asmeny reikalauti papildomy
jsipareigojimy, nesusijusiy su sutarties objektu ir kt.

gali buUti leistini, jei jie mazareiksmiai (de
minimis), t.y. jei bendra rinkos dalis nevirsija 10 proc.

e Jei bendra rinkos dalis > 10 proc., vertinamas
poveikis rinkai
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Kiti susitarimai tarp
konkurenty

e Susitarimai dél specializacijos, bendros
gamybos ir kt.

e Susitarimai dél mokslinio techninio
bendradarbiavimo

e Susitarimai dél bendry standarty

leidziami, jei patenkina (bendrosios)
isimties salygas

e De minimis — iki 10 proc. rinkos dalies
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Vertikalus susitarimai

e Buvo iki

ISimtineés distribucijos, pasirinktinés
distribucijos, isimtinio pirkimo, francizés
susitarimams leistina tiekéjo rinkos dalis pagal
bendrajg isimtj — iki 30 proc.

ISimtinio tiekimo susitarimams leistina pirkeéjo
rinkos dalis pagal bendrgjg isimtj —iki 30 proc.)

Nuo : Visiems susitarimams leistina riba
pagal bendrgja isimtj — tiekéjo ir pirkéjo rinkos dalys
iki 30 proc. Jeirinkos dalys didesnés, tai dar
nebUtinai reiskia pazeidima

De minimis — iki 15 proc. rinkos dalies (iSskyrus
sunkiuosius pazeidimus)
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