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1. JZanga

Europos Sajungos konkurencijos politikos tikslas — vartotojy naudai bendrojoje rinkoje
apsaugoti ir pletoti veiksminga konkurencija. Konkurencija — pagrindinis rinkos ekonomikos
mechanizmas, apimantis pasitlg ir paklausa, Tiekéjai (gamintojai, prekybininkai) rinkoje
sitilo prekes arba paslaugas siekdami patenkinti paklausg (klienty tarpininky arba
vartotojy). Paklausa siekiama kuo geriau suderinti reikiamy prekiy kokybe ir kaina,

| paklausg veiksmingiausiai reaguojama vykstant tiekéjy konkurencijai. Ji ne tik yra
paprasta ir veiksminga priemoné garantuoti vartotojams geriausig prekiy ir paslaugy
kokybeés ir kainos pasirinkima, bet ir privertia jmones siekti ekonomiskumo ir naujoviy.

Europos konkurencijos politikos teisine sistema nustatyta Sutartyje del Europos Sajungos
veikimo (SESV)(101-109 straipsniai).

Sutartis dél Europos Sajungos veikimo:

101-106 straipsniai:
http://ec.europa.eu/competition/antitrust/legislation/articles.html

Visas 107-109 straipsniy tekstas:
http://eur-lex.europa.eu/en/treaties/index.htm



http://ec.europa.eu/competition/antitrust/legislation/articles.html
http://eur-lex.europa.eu/en/treaties/index.htm

Kitos taisyklés pateikiamos Tarybos ir Komisijos reglamentuose. Yra penkios pagrindines
Europos konkurencijos politikos veiksmy sritys:

(1]

(2]

(3]

(4]

(5]

draudZiami susitarimai, kuriais ribojama konkurencija (101 straipsnis)
draudZiamas piktnaudZiavimas dominuojancia padetimi (102 straipsnis)

draudZiami jmoniy susijungimai, kuriais ES smarkiai trukdoma veiksmingai
konkurencijai (Susijungimy reglamentas)

monopoliniy sektoriy liberalizavimas (106 straipsnis)

draudZiama valstybés pagalba (107-108 straipsniai).



2. Vertikalieji susitarimai

SESV 101 straipsnis taikomas susitarimams, kurie gali paveikti valstybiy nariy tarpusavio
prekybg ir trukdyti konkurencijai, jg riboti arba iskreipti.

1

101 straipsnis

Kaip nesuderinami su bendroji rinka yra draudZiami: visi jmoniy susitarimai,
jmoniy asociacijy sprendimai ir suderinti veiksmai, kurie gali paveikti valstybiy
nariy tarpusavio prekybg ir kuriy tikslas ar poveikis yra konkurencijos
trukdymas, ribojimas arba iSkraipymas bendrojoje rinkoje, batent tie, kuriais:

a) tiesiogiai ar netiesiogiai nustatomos pirkimo ar pardavimo kainos arba
kokios nors kitos prekybos salygos;

b) ribojama arba kontroliuojama gamyba, rinkos, technikos raida arba
investicijos;

c) dalijamasi rinkomis arba tiekimo altiniais;

d) lygiavertiams sandoriams su kitais prekybos partneriais taikomos

nevienodos salygos, del ko jie patenka j konkurencijos atzvilgiu
nepalankig padetj;




e) sutartys sudaromos tik kitoms 3alims priimant papildomus
jsipareigojimus, kuriy pobldis arba komerciné paskirtis neturi nieko
bendra su tokiu sutarciy dalyku.

2. Visi pagal §j straipsnj draudziami susitarimai arba sprendimai savaime yra
niekiniai.

3. Taciau Sio straipsnio 1 dalies nuostatos gali bati paskelbtos netaikytinomis:
- jmoniy susitarimams arba tokiy susitarimy rasims;
- jmoniy asociacijy sprendimams arba tokiy sprendimy rasims;
- suderintiems veiksmams arba tokiy veiksmy rasims;
kurie padeda tobulinti prekiy gamybga ar paskirstyma arba skatinti technikos
ar ekonomikos paZangg, kartu sudarydami salygas vartotojams saziningai

dalytis gaunama nauda, ir kurie:

a) atitinkamoms jmonems nenustato jokiy apribojimy, nebatiny Siems
tikslams pasiekti;

b) nesuteikia tokioms jmonéms galimybes panaikinti konkurencijg didelei
atitinkamy produkty daliai.

Pirmoji 101 straipsnio taikymo salyga yra ta, kad atitinkami susitarimai gali pastebimai
paveikti valstybiy nariy tarpusavio prekyba. Jeigu susitarimas negali pastebimai paveikti
valstybiy nariy tarpusavio prekybos, jj sudarant nebdtina laikytis Europos konkurencijos
taisykliy. Komisija pranesime pateiké gaires del poveikio prekybai koncepcijos.

Gairés del poveikio prekybai koncepcijos

7r. Komisijos pranesima ,Gairés dél poveikio prekybos koncepcijai pagal Sutarties 81
ir 82 straipsnius* (Europos Sgjungos oficialusis leidinys, C 101, 2004 4 27, p. 81).
http://ec.europa.eu/competition/antitrust/legislation/trade.html (Europos Komisijos
svetaine)

arba
http://eur-lex.europa.eu/LexUriServ/LexUriServ.do?uri=CELEX:52004XC0427(06).LT:
NOT (EUR-Lex)


http://ec.europa.eu/competition/antitrust/legislation/trade.html
http://eur-lex.europa.eu/LexUriServ/LexUriServ.do?uri=CELEX:52004XC0427

Jeigu pirmoji salyga jvykdoma, pagal 101 straipsnio 1 dalj draudZiami susitarimai, kuriais
pastebimai ribojama arba iskraipoma konkurencija. Kitame pranesime Komisija pateiké
gaires, kuriose apibréziama, kas nera laikoma pastebimu konkurencijos apribojimu.

Jeigu susitarimas pastebimai riboja konkurencijg, pagal 101 straipsnio 2 dalj jis
automatiskai tampa niekinis ir negaliojantis. Taciau pagal 101 straipsnio 3 dalj Sis
draudimas netaikomas tiems susitarimams, kuriais sukuriama pakankama nauda, kad
nusverty antikonkurencinj poveikj. Todel laikoma, kad tokiems susitarimams draudimas
netaikomas pagal 101 straipsnio 3 dalj. Komisija atskirame pranesime pateike gaires dél
101 straipsnio 3 dalyje nustatytos isimties taikymo salygu.

Sutarties 81 straipsnio 3 dalies (dabar 101 straipsnio 3 dalies) taikymo
gairés

Zr. Komisijos pranesimga ,Sutarties 81 straipsnio 3 dalies taikymo gairés* (Europos
Sgjungos oficialusis leidinys, C 101, 2004 4 27, p. 97).
http://ec.europa.eu/competition/antitrust/legislation/trade.html (Europos Komisijos
svetaine)

arba
http://eur-lex.europa.eu/LexUriServ/LexUriServ.do?uri=CELEX:52004XC0427(06):EN:
NOT (EUR-Lex)

Be kity susitarimy, 101 straipsnis taikomas ir vertikaliesiems susitarimams. Vertikalieji
susitarimai - tai susitarimai dél prekiy arba paslaugy pardavimo ir pirkimo,
kuriuos sudaré bendrovés, veikiancios skirtinguose gamybos arba platinimo
grandinés lygmenyse. Tipiniai vertikaliyjy susitarimy pavyzdZiai yra gamintojy ir
didmenininky arba maZmenininky sudaryti platinimo susitarimai. Vertikaliuoju susitarimu
taip pat laikomas ir gamybinis tiekimo susitarimas, kurj sudaro sudedamosios dalies
gamintojas ir prekes, kuriai naudojama ta dalis, gamintojas.

Paprastai vertikaliaisiais susitarimais, kuriuose nustatoma konkretaus pardavimo ir pirkimo
sandorio kaina ir kiekis, konkurencija neribojama. Taciau konkurencijos ribojimas gali
atsirasti, jeigu susitarime numatomi apribojimai tiekéjui arba pirkejui (toliau — ,vertikalieji
apribojimai“). Tokie vertikaliujy apribojimy pavyzdziai yra pirkéjo prievole nepirkti
konkuruojanciy tiekéjy prekes Zenkly (t. y. jsipareigojimas nekonkuruoti) arba tiekéjo
prievolé tiekti prekes tik konkre¢iam pirkejui (t. y. isskirtinis tiekimas).


http://ec.europa.eu/competition/antitrust/legislation/trade.html
http://eur-lex.europa.eu/LexUriServ/LexUriServ.do?uri=CELEX:52004XC0427
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Vertikalieji apribojimai gali daryti ne tik neigiama, bet teigiama poveikj. PavyzdZiui, del
jy gamintojui gali bdti sudarytos palankios salygos patekti j naujg rinka, galima iSvengti
padeties, kai vienas platintojas naudojasi kito platintojo pardavimo skatinimo veiksmais,
arba tiekejui atsiranda galimybé sumaZinti investicijy konkreciam klientui verte.

Ar vertikalusis susitarimas i$ tiesy riboja konkurencijg ir ar tuo atveju nauda nusveria
antikonkurencinj poveikj, daZnai priklauso nuo rinkos struktdros. 15 esmes reikia atskiro
vertinimo. Taciau Komisija prieme Reglamentg (ES) Nr. 330/2010 (Bendrosios iSimties
reglamentas), kuris jsigaliojo 2010 m. birZelio 1 d. ir kuriuo sukurtas saugus prieglobstis
daugumai vertikaliujy susitarimuy.

Bendrosios iSimties reglamentas

Zr. Europos Sgjungos oficialuyjj leidinj, L 102, 2010 4 23, p. 1-7. Tekstas taip pat
pateikiamas Konkurencijos GD svetainéje http://ec.europa.eu/competition/antitrust/
legislation/verticalhtml arba EUR-Lex http://eur-lex.europa.eu/LexUriServ/LexUriServ.
do?uri=CELEX:32010R0330:.LT:NOT

Bendrosios isimties reglamente bendrosios iSimties tvarka 101 straipsnio 1 dalyje
numatytas draudimas netaikomas vertikaliesiems susitarimams, kuriuos sudaré bendroves,
kuriy uzimama rinkos dalis yra ne didesne kaip 30 proc. Komisija taip pat paskelbe
,Vertikaliyjy apribojimy gaires” (toliau — gaires). Jose aprasomas pozidris | vertikaliuosius
susitarimus, kuriems netaikomas bendrosios isSimties reglamentas.

Vertikaliyjy apribojimy gairés

7r. Europos Sgjungos oficialyjj leidinj, C 130, 2010 5 19, p. 1.

Vertikaliyjy apribojimy gaires galima atsisiusti i5
http://eur-lex.europa.eu/LexUriServ/LexUriServ.do?uri=CELEX:52010SC041 1:.LT:NOT
(EUR-Lex) arba Komisijos svetaines: http://ec.europa.eu/competition/antitrust/
legislation/legislation.html (atsisiysti antimonopoliniy taisykliy rinkinj)

Siose gairése apibréZziamos pagrindinés 3iy naujy vertikaliyjy susitarimy taisykliy savybés.
Siy gairiy pabaigoje pateikiama struktdriné schema, kuri taip pat gali praversti taikant
taisykles ir aiskinant Sias gaires.


http://ec.europa.eu/competition/antitrust/
http://eur-lex.europa.eu/LexUriServ/LexUriServ
http://eur-lex.europa.eu/LexUriServ/LexUriServ.do?uri=CELEX:52010SC0411:LT:NOT
http://ec.europa.eu/competition/antitrust/

) Y

3. Atstovavimo susitarimai

-

Gairiy 12-21 dalys

Gairese nustatyti atstovavimo susitarimy vertinimo kriterijai. Tikriesiems atstovavimo
susitarimams 101 straipsnio 1 dalis netaikoma. Lemiamas veiksnys nustatant, ar

101 straipsnio 1 dalis taikoma atstovavimo susitarimui, yra atstovo prisiimta finansiné
arba komercine rizika, susijusi su veikla, kuriai atstovauti jj paskyre atstovaujamasis.

Yra trys finansinés ir komercinés rizikos rdsys, svarbios nustatant ar taikytina minéta dalis.

. Pirma, yra tiesiogiai su atstovaujamojo vardu atstovo sudarytomis ir (arba)
suderétomis sutartimis susijusi rizika, pavyzdZiui, sutartys dél atsargy finansavimo.

. Antra, egzistuoja rizika, susijusi su rinkos investicijomis. Tai investicijos, kuriy reikia
tam tikros rdiSies atstovo veiklai, kurig vykdyti jj paskyré atstovaujamasis, t. v.
investicijos, kuriy reikia, kad atstovas galéty sudaryti ir (arba) sudereéti konkretios
risies sutartj. Tokios investicijos (pvz., benzino rezervuaras maZzmenines prekybos
benzinu atveju) paprastai yra prarandamos, nes nutraukus konkrecig veikla jy
negalima parduoti arba panaudoti kitai veiklai be dideliy nuostoliy.

. Tredia, egzistuoja rizika, susijusi su kita veikla, kai atstovaujamasis reikalauja
atstovo jos imtis toje pacioje rinkoje, kurioje vykdoma ir atstovavimo veikla.

11
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Atstovavimo susitarimas laikomas tikru atstovavimo susitarimu, o visiems atstovo
jsipareigojimams, susijusiems su atstovaujamojo vardu sudarytomis sutartimis, netaikoma
101 straipsnio 1 dalis, jeigu atstovas nepatiria jokios i5 Siy trijy rdsiy rizikos. Rizika, susijusi
su atstovavimo paslaugy teikimu, pvz, rizika, susijusi su atstovo pajamy priklausomybe
nuo jo sekmes darbe arba su bendromis investicijomis, pavyzdZiui, nuomojant patalpas
arba samdant personalg, atliekant 3j vertinima néra svarbi.



4. Bendrosios iSimties reglamentas

4.1. Bendrosios iSimties reglamento taikymo sritis

Bendrosios iSimties reglamentas taikomas vertikaliesiems susitarimams, susijusiems su
visy rasiy prekiy ir paslaugy pardavimu.

1Simtis

Vienintele isimtis taikoma variklinems transporto priemonems, kuriy pardavimui
Komisijos reglamente (EB) Nr. 1400/2002 (Europos Bendrijy oficialusis leidinys,

L 203,2002 8 1, p. 30-41). Sio reglamento taikymo varikliniy transporto
priemoniy pardavimo susitarimams terminas pratestas Komisijos reglamentu (ES)
Nr. 461/2010 (Europos Sgjungos oficialusis leidinys, L 203, 2002 8 1, p. 30-41).
Susitarimams del transporto priemoniy remonto ir atsarginiy daliy platinimo
Reglamentas Nr. 330/2010 taikomas nuo 2010 m. birZelio 1 d. kartu su trimis
papildomomis nuostatomis, isdéstytomis Reglamente Nr. 461/2010. Reglamentai
pateikiami svetaineje http://ec.europa.eu/competition/sectors/motor_vehicles/
legislation/legislation.html

13


http://ec.europa.eu/competition/sectors/motor_vehicles/
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Bendrosios iSimties reglamentas netaikomas nuomos ir iSperkamosios nuomos
susitarimams, nes pagal juos nieko neparduodama. Dél tos pacios prieZasties bendrosios
iSimties reglamentas netaikomas susitarimams deél intelektinés nuosavybes teisiy, pvz.,
patenty, perleidimo arba licencijos intelektinés nuosavybés teisems suteikimo. Taciau
bendrosios isimties reglamentas taikomas nuostatoms, susijusioms su intelektines
nuosavybes teisemis, jeigu jos néra pagrindinis vertikaliojo susitarimo objektas, o pirkéjui
sudaromos palankesneés salygos jsigyti, parduoti arba perparduoti sutarties prekes

arba paslaugas. To pavyzdys yra gamintojas, kuris sudaro palankesnes salygas rinkoje
pardavinéti jo produktus suteikdamas produkty platintojui licencijg naudoti jo prekeés
Zenkla.

Nors bendrosios isimties reglamentas i5 esmes taikomas visiems vertikaliesiems
susitarimams, jis negalioja vertikaliesiems konkurenty susitarimams. PavyzdZiui, jis
netaikomas dviejy alaus gamintojy, vykdanciy veiklg skirtingose Salyse, susitarimui,

kai kiekvienas alaus gamintojas tampa isskirtiniu kito alaus gamintojo importuotoju

ir platintoju savo Salies rinkoje. Tokiais atvejais pavojus konkurencijai gali kilti del

galimo konkurencijos tarp dviejy konkurenty apribojimo. Sis klausimas aptariamas
Komisijos ,Horizontaliyjy bendradarbiavimo susitarimy gairese*. Taciau bendrosios
isSimties reglamentas galioja vertikaliesiems konkurenty susitarimams, jeigu susitarimas
néra abipusis (t. y. pirkéjas perka is tiekejo, taciau jam neparduoda), o pirkéjas yra ne
konkuruojantis gamintojas, o tik tiekéjo konkurentas platinimo lygmenyje (t. y. padétis, kai
gamintojas konkuruoja su savo platintojais vartotojy rinkoje, kurioje platinami produktai).

101 straipsnio taikymas horizontaliesiems bendradarbiavimo susitarimams
Zr. Sutarties dél Europos Sajungos veikimo 101 straipsnio taikymo
horizontaliesiems bendradarbiavimo susitarimams gaires* (Europos Sgjungos
oficialusis leidinys, OL C 11, 2011 1 14, p. 1). Sios gairés taip pat pateikiamos
Konkurencijos GD svetainéje: http://ec.europa.eu/competition/antitrust/legislation/
horizontal.html. arba EUR-Lex http://eur-lex.europa.eu/LexUriServ/LexUriServ.do?uri=
CELEX:52011XC0114(04).LT:NOT


http://ec.europa.eu/competition/antitrust/legislation/
http://eur-lex.europa.eu/LexUriServ/LexUriServ.do?uri=

4.2. Bendrosios iSimties reglamento taikymo
reikalavimai

Bendrosios isimties reglamente numatyti tam tikri reikalavimai, kuriuos batina jvykdyti,
kad draudimas pagal 101 straipsnio 1 dalj nebdty taikomas konkrec¢iam vertikaliajam
susitarimui. Pirma, reikalaujama, kad susitarime nebdty numatyti jokie bendrosios iSimties
reglamente nustatyti pagrindiniai apribojimai. Antras reikalavimas susijes su 30 proc.
rinkos dalies virsutine riba, taikoma ir tiekéjams, ir pirkéjams. Tretia, bendrosios iSimties
reglamente nustatytos salygos, susijusios su trimis konkretiais apribojimais.

Pagrindiniai apribojimai

Bendrosios isimties reglamente nustatyti penki pagrindiniai apribojimai, del kuriy visam
susitarimui netaikomas bendrosios iSimties reglamentas net jeigu tiekéjo ir pirkéjo rinkos
dalis yra mazesné nei 30 proc. Pagrindiniai apribojimai laikomi grieZtais konkurencijos
apribojimais, nes tiketina, kad jie gali pakenkti vartotojams. Daugeliu atvejy jie draudZiami.
Manoma, kad tikimybe, jog vertikalieji susitarimai, j kuriuos jtraukti tokie pagrindiniai
apribojimai, atitiks 101 straipsnio 3 dalies salygas, yra maza, tatiau jmonés gali kiekvienu
konkreciu atveju jrodyti, kad konkurencijg skatinantis poveikis nusveria neigiama poveikj, ir
paneigti neigiamg prielaida,

Gairiy 48 dalis

[1] Pirmas pagrindinis apribojimas yra susijes su perpardavimo kainos palaikymu:
tiekéjams draudZiama nustatyti kaing, kokia platintojai gali perparduoti jy produktus.
Tatiau paprastai néra draudziama taikyti didZiausias perpardavimo kainas arba
nustatyti rekomenduojamas perpardavimo kainas.

Gairiy 50-55 dalys

[2] Antras pagrindinis apribojimas susijes su teritorija, kurioje pirkéjas gali parduoti, arba
vartotojais, kuriems pirkéjas gali parduoti. Sis pagrindinis apribojimas susijes su rinkos
pasidalijimu pagal teritorijas arba klientus. Platintojai turi tureti galimybe nuspresti,
kur ir kam parduoti produktus. Bendrosios isimties reglamente nurodytos Sios taisyklés
iSimtys, del kuriy, pavyzdziui, bendrovés gali naudoti isskirtinio platinimo sistemg arba
pasirinktinio platinimo sistema. Jeigu gamintojas nori naudoti pasirinktinio platinimo
sistema, Sio pagrindinio apribojimo isimtimi jam leidZiama uZdrausti jo pasirinktiems
platintojams aktyviai ir pasyviai parduoti nejgaliotiems platintojams. Jeigu
gamintojas nori naudoti isskirtinio platinimo sistema, iSskirtinis platintojas gali bati
apsaugotas nuo kito platintojo aktyvaus pardavimo, t. y. galima reikalauti aktyviai
nebendrauti, pvz., tiesioginiais laiskais arba apsilankant, su kito platintojo isskirtinéje

15



teritorijoje esantiais klientais ir bet kokiomis priemonemis konkreciai nereklamuoti
produkty klientams, esantiems kito platintojo isskirtingje teritorijoje. Taciau visada
turi bati leidZziama vykdyti pasyvuyjj pardavima, t. y. pardavima reaguojant j klienty
sava valia pateiktus uzsakymus, jskaitant produkty pristatyma. Siekiant veiksmingai
aptarnauti klientus, platintojai turi turéti galimybe naudotis reklama arba pardavimo
skatinimu tiek, kiek tai yra pagrjsta, kad jie pasiekty savo klientus, todel i5 esmes jie
turi turéti galimybe naudotis internetu ir turéti produkty pardavimo svetaine net jeigu
tokiomis pastangomis parduoti produktus pasiekiami ir kiti klientai. Jeigu klientas
apsilanko platintojo interneto svetaingje ir galiausiai jvyksta pardavimo sandoris, jis
laikomas pasyviu pardavimu. Todel negalima reikalauti platintojo, kad jis, pavyzdZiui,
automatiskai nukreipty tokj klientg j kitas isskirtiniy platintojy svetaines.

Gairiy 56-58 dalys

31+

[4] Trecias ir ketvirtas pagrindiniai apribojimai yra susije su pasirinktiniu platinimu.
Pirma, pasirinktiems platintojams negali bati ribojama, kuriems galutiniams
vartotojams pardavinéti produktus. Todél pasirinktinio platinimo negalima derinti su
iSskirtiniu platinimu, iSskyrus salyga del vietos: tiekéjas gali jsipareigoti konkretioje
teritorijoje skirti tik vieng platintojq ir gali reikalauti, kad platintojas pardavinety

tik konkrecioje vietoje. Antra, paskirtiems platintojams turi bati sudaryta galimybé
parduoti sutarties prekes kitiems paskirtiems tinklui priklausantiems platintojams
arba jas iS jy pirkti. Tai reiskia, kad paskirti platintojai negali blti verciami pirkti
sutarties prekes tik tiesiogiai is tiekéjo.

Gairiy 59 dalis
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[5]

Penktas pagrindinis apribojimas yra susijes su susitarimais, kuriais galutiniams
vartotojams, nepriklausomiems remontuotojams ir paslaugy teikejams trukdoma arba
ribojamos jy galimybeés jsigyti atsargines dalis tiesiogiai i$ atsarginiy daliy gamintojo.
Atsarginiy daliy gamintojo ir pirkejo, kuris Sias dalis panaudoja gamindamas savo
produktus (originalios jrangos gamintojas), susitarimu negali bati trukdoma Siy
atsarginiy daliy gamintojui pardavinéti atsargines dalis galutiniams vartotojams,
nepriklausomiems remontuotojams arba paslaugy teikéjams arba riboti tokias jo
galimybes.



30 proc. rinkos dalies virsutiné riba

Vertikaliajam susitarimui taikomas bendrosios iSimties reglamentas, jeigu ir prekiy arba
paslaugy tiekejo, ir jy pirkéjo rinkos dalis nevirsija 30 proc. Tiekejo atveju skaitiuojama

jo rinkos dalis atitinkamoje tiekimo rinkoje, t. y. rinkoje, kurioje jis parduoda prekes arba
paslaugas ir kuri yra pagrindinis veiksnys sprendZiant, ar taikyti bendrajg iSimtj. Pirkejo
atveju skaitiuojama jo rinkos dalis atitinkamoje pirkimo rinkoje, t. y. rinkoje, kurioje jis perka
prekes arba paslaugas ir kuri yra pagrindinis veiksnys sprendZiant, ar taikyti bendrosios
isSimties reglamenta,

Siekiant apskaiciuoti Sias rinkos dalis, reikia nustatyti atitinkama produkto rinkg ir
atitinkama geografine rinka. Tiekéjas apskaiciuoja savo rinkos dalj atitinkamoje rinkoje
palygindamas savo apyvartg toje rinkoje su bendra pardavimo toje rinkoje verte. Pirkéjas
apskaiciuoja savo rinkos dalj palygindamas sumg, uz kurig nupirko prekiy arba paslaugy
toje rinkoje, su bendra toje rinkoje nupirkty prekiy arba paslaugy verte.

Atitinkama rinka

7r. Komisijos pranesima dél atitinkamos rinkos apibrézimo (Europos Sgjungos
oficialusis leidinys, C 372,1997 12 9). (Zr. http://eur-lex.europa.eu/LexUriServ/
LexUriServ.do?uri=CELEX:31997Y1209(01):LT:NOT). Taip pat Zr. gairiy 86-95 dalis.

Prie$ patvirtinant bendrosios isimties reglamentg ir gaires Komisija patvirtino ,Pranesima
dél nedidelés svarbos susitarimy“. Kadangi bendrosios isimties reglamente numatyta 101
straipsnio 1 dalies iSimtis, nes teigiamas susitarimo poveikis yra didesnis nei neigiamas
poveikis, Siame pranesime mazesnémis rinkos dalies ribinemis vertéemis nustatyta, kas
visy pirma néra laikoma pastebimu konkurencijos ribojimu ir kam deél Sios prieZasties
netaikomas 101 straipsnio 1 dalyje numatytas draudimas.

Apskritai manoma, kad bendroviy, kuriy atitinkamos rinkos dalis nevirsija 15 proc. (,de
minimis* riba), vertikalusis susitarimas nedaro pastebimo antikonkurencinio poveikio, jeigu
jame nenumatytas pagrindinis apribojimas. Jeigu rinka yra ribojama dél veikianciy keleto
bendroviy panasiy vertikaliyjy susitarimy lygiagrediy tinkly, nustatoma 5 proc. ,de minimis*
riba. Nors Siomis ,de minimis* ribinémis vertémis nesukuriamas saugus prieglobstis, jeigu

j susitarima jtrauktas pagrindinis apribojimas, jos taikomos, kai susitarime yra numatytas
vienas ar daugiau toliau aprasyty ,neleistiny apribojimy”.
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http://eur-lex.europa.eu/LexUriServ/

Pranesimas dél nedidelés svarbos susitarimy

Zr. Komisijos praneima dél nedidelés svarbos susitarimy (Europos Sgjungos
oficialusis leidinys, C 368, 2001 12 22, p. 13).

VAR

http://ec.europa.eu/competition/antitrust/legislation/deminimis.html (Europos
Komisijos svetaine)

arba
http://eur-lex.europa.eu/LexUriServ/LexUriServ.do?uri=0J:C:2001:368:001 3:001 5:EN:
PDF (EUR-Lex)

Neleistini apribojimai

Bendrosios isimties reglamentas taikomas visiems vertikaliesiems apribojimams,

kurie néra pirmiau minéti pagrindiniai apribojimai. Taciau jame nustatomos konkrecios
salygos trims vertikaliesiems apribojimams: jsipareigojimams nekonkuruoti sutarties
galiojimo laikotarpiu; jsipareigojimams nekonkuruoti pasibaigus sutarties galiojimui ir
jsipareigojimui nepardavineti konkreciy prekes Zenkly pasirinktinio platinimo sistemoje.
Jeigu salygos nejvykdomos, Siems vertikaliesiems apribojimams pagal bendrosios iSimties
reglamentg iSimtis netaikoma. Tatiau bendrosios iSimties reglamentas toliau taikomas
likusiai vertikaliojo susitarimo daliai, jeigu jg galima atskirti (t. y. ji gali atskirai veikti) nuo
vertikaliyjy apribojimy, kuriems netaikoma isimtis.

Gairiyy 66-67 dalys
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=

Pirmoji galimybe netaikyti bendrosios iSimties yra susijusi su jsipareigojimais
nekonkuruoti neribotg laikg arba daugiau nei penkerius metus. Bendrosios iSimties
reglamente jsipareigojimai nekankuruoti apibréZiami kaip pirkéjo jsipareigojimai

is tiekejo arba jo nurodytos jmones nupirkti visg pirkéjui reikiama produkty

kiekj arba daugiau nei 80 proc. Tokie jsipareigojimai trukdo pirkejui nupirkti ir
parduoti konkuruojancias prekes arba paslaugas arba apriboja tokiy perkamy
arba parduodamy prekiy ir paslaugy kiekj iki 20 proc. viso pirkéjo nuperkamo
kiekio. Tokiems jsipareigojimams nekonkuruoti bendrosios isimties reglamentas
netaikomas, kai jy trukme néra nustatyta arba yra ilgesné nei penkeri metai.

Sis reglamentas negalioja ir jsipareigojimams nekonkuruoti, kurie tyliu sutarimu
pratesiami po penkeriy mety. Tatiau bendrosios isSimties reglamentas taikomas
jsipareigojimams nekonkuruoti, kai jy trukme yra penkeri metai arba maziau arba
kai jy trukme pratesiama po penkeriy mety aiskiu abiejy saliy sutikimu ir néra jokiy
kliGi¢iy, kurios kliudyty pirkejui veiksmingai nutraukti jsipareigojima nekonkuruoti
pasibaigus penkeriy mety laikotarpiui.


http://ec.europa.eu/competition/antitrust/legislation/deminimis.html
http://eur-lex.europa.eu/LexUriServ/LexUriServ.do?uri=OJ:C:2001:368:0013:0015:EN:

|sipareigojimy nekonkuruoti penkeriy mety laikotarpio apribojimas netaikomas, kai
pirkéjas perparduoda prekes arba paslaugas ,tiekéjui priklausanciose patalpose ir
Zemeéje ar patalpose ir Zemeéje, kuriuos tiekéjas nuomoja is treciujy saliy, nesusijusiy
su pirkeju”. Tokiais atvejais jsipareigojimas nekonkuruoti gali trukti tiek pat, kiek ir
laikotarpis, kuriuo pirkéjas naudojasi pardavimo vieta.

Gairiy 68 dalis

= Antroji galimybe netaikyti bendrosios iSimties yra susijusi su jsipareigojimais
nekonkuruoti terminui pasibaigus, t. y. pirkéjy jsipareigojimais nekonkuruoti
pasibaigus sutarciai. Tokiems jsipareigojimams nekonkuruoti bendrosios iSimties
reglamentas netaikomas, nebent jsipareigojimas batinai reikalingas siekiant
apsaugoti tiekéjo pirkéjui perduotg praktine patirt] ir apsiriboja tik pardavimo vieta,
kurioje pirkejas dirba sutarties laikotarpiu, ir Sis jsipareigojimas galioja ilgiausiai
vienerius metus pasibaigus sutarties galiojimui.

Gairiyy 69 dalis

= Tretioji bendrosios isimties netaikymo galimybé yra susijusi su konkuruojanciy
prekes Zenkly pardavimu pasirinktinio platinimo sistemoje. Jeigu tiekéjai trukdo
savo paskirtiems platintojams parduoti konkrecius konkuruojancius prekes Zenklus,
tokiam apribojimui bendrosios iSimties reglamentas netaikomas.

4.3. Bendrosios iSimties reglamento atSaukimas

Bendrosios isimties reglamentu pripazZjstama teisetumo prielaida. Vertikalieji susitarimai,
kuriais tenkinami jo reikalavimai, paprastai nepriestarauja konkurencijos taisyklems.
ISimtiniais atvejais, kai susitarimu ribojama konkurencija, o jo teigiamas poveikis néra
narés konkurencijos institucija, jeigu atitinkama geografine rinka nera didesné nei valstybes
narés teritorija, gali priimti tokj sprendimg atSaukti bendrajg isimtj. Sprendimas atSaukti
bendrajg isimtj galioja ateityje ir netaikomas atgaline tvarka.

Visy pirma atSaukti bendraja isSimtj gali bdti bdtina, kai dél toje pacioje rinkoje veikianciy
keliy tiekejy vertikaliyjy susitarimy lygiagreciy tinkly, pvz., paplitusiy susitarimy
nekonkuruoti arba pasirinktinio platinimo, apribojama galimybe patekti | ta rinkg arba
konkurencija toje rinkoje.
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5. Gaires

5.1. Gairiy paskirtis

Bendrosios iSimties reglamentas netaikomas, kai virsijama 30 proc. rinkos dalies
riba. Tatiau virijus 30 proc. rinkos dalies riba neatsiranda neteisetumo prielaida. Si

riba taikoma tik siekiant atskirti susitarimus, kuriems taikoma teisetumo prielaida nuo
susitarimy, kuriuos reikia atskirai iSnagrinéti. Siekdama padeti jmonéms istirti susitarimus,
Komisija patvirtino ,Vertikaliyjy apribojimy gaires".

Gairése isdéstytos bendrosios vertikaliyjy apribojimy vertinimo taisykles ir nustatyti Siy
labiausiai paplitusiy vertikaliyjy apribojimy vertinimo kriterijai: jsipareigojimo pirkti is vieno
tiekéjo (jsipareigojimai nekonkuruoti), iSskirtinio platinimo, klienty paskyrimo, pasirinktinio
platinimo, fransizés, iSskirtinio tiekimo, iSankstinio prieigos mokescio, kategorijos valdymo
susitarimy, susiejimo ir perpardavimo kainy apribojimy. Jomis jmonéms sudaroma
galimybé patioms jvertinti savo vertikaliuosius susitarimus pagal 101 straipsnio 1 ir

3 dalis.
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5.2.

Bendrosios vertikaliyjy apribojimy vertinimo
taisyklés

Gairiy 96-109 dalys
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Vertindama vertikaliuosius apribojimus, kai bendrosios iSimties reglamentas netaikomas,
Komisija taiko Sias bendrasias taisykles:

1.

Kai Komisija nagrineja atskirg atvejj, ji turi jrodyti, kad nagrinéjamu susitarimu
pazeidZiamos 101 straipsnio 1 dalies nuostatos. Jmones, kurios siekia pasinaudoti
101 straipsnio 3 dalimi, turi jrodyti, kad jos atitinka toje dalyje nustatytas salygas.
Kai yra jrodomas tiketinas antikonkurencinis poveikis, pries Komisijai priimant
sprendima, ar susitarimas atitinka 101 straipsnio 3 dalies salygas, jmoneés gali
pasitelkti veiksmingumo argumentg ir paaiskinti, kodél tikétina, kad tam tikra
platinimo sistema batina siekiant suteikti vartotojams naudos nepanaikinant
konkurencijos.

Vertinimas, ar vertikaliuoju susitarimu ribojama konkurencija, bus atliekamas
lyginant faktine padét] ar ateityje galimag padet]j atitinkamoje rinkoje, kurioje galioja
vertikalieji apribojimai, su padetimi, kuri vyrauty, jeigu susitarime nebdty numatyta
vertikaliyjy apribojimy.

Tiketina, kad pastebimas neigiamas poveikis konkurencijai atsiranda tuo atveju, kai
bent viena i8 Saliy turi arba jgyja tam tikrg rinkos galig, o susitarimu tg rinkos galig
padedama sukurti, islaikyti arba sustiprinti, arba salims suteikiama galimybiy ja
pasinaudoti.

Neigiamas poveikis rinkai, kurj gali sukelti vertikalieji apribojimai ir kuriam siekiama
uzkirsti kelig remiantis ES konkurencijos teise, yra toks:

i) antikonkurencinis rinkos apribojimas kitiems tiekejams arba pirkéjams, didinant
patekimo | rinkg ar pletimosi klidtis;

ii) tiekéjo ir jo konkurenty konkurencijos mazinimas ir (arba) geresnés galimybes
Siems tiekejams sudaryti slaptg susitarima, daznai reiskiantis skirtingy prekes
Zenkly prekiy konkurencijos mazinima;



iii)  pirkejo ir jo konkurenty konkurencijos mazinimas ir (arba) geresnes galimybes
Siems konkurentams sudaryti slaptg susitarima, daznai reiskiantis tam tikry
prekes Zenkly prekiy konkurencijos mazinima, jei tai susije su platintoju
konkurencija del to paties tiekejo prekes Zenklo arba produkto;

iv)  rinkos integracijos kliGi¢iy karimas, jskaitant visy pirma vartotojy galimybiy pirkti
prekes arba paslaugas bet kurioje jy pasirinktoje valstybeje nareje apribojima.

Rinkoje, kurioje atskiri platintojai platina tik vieno tiekéjo prekes Zenklg (-us), dél to
paties prekes Zenklo platintojy konkurencijos sumazejimo sumazes Siy platintojy
prekeés Zenkly konkurencija, bet tai gali neturéti neigiamo poveikio platintojy
konkurencijai apskritai. Tokiu atveju, jei vyksta intensyvi to paties prekes Zenklo
prekiy konkurencija, nepanasu, kad del to paties prekeés Zenklo prekiy konkurencijos
sumazéjimo atsirasty neigiamas poveikis vartotojams.

ISskirtiniai susitarimai paprastai yra labiau antikonkurenciniai nei neisskirtiniai.
ISskirtiniais sandoriais pagal aiskiai isreikStas sutarties salygas arba jos praktinj
poveik viena salis jsipareigoja jvykdyti visus arba beveik visus kitos salies
reikalavimus. PavyzdZiui, esant jsipareigojimui nekonkuruoti, pirkéjas perka tik
vieno prekes Zenklo prekes. Kita vertus, del maziausio kiekio reikalavimo pirkejui
suteikiama galimybe pirkti tam tikrg kiekj konkuruojanciy prekiy, todél rinka
apribojama (gerokai) maziau.

Vertikalieji apribojimai, taikomi prekéms ir paslaugoms be prekes Zenklo, paprastai
maziau Zalingi negu apribojimai, kurie turi poveikj prekiy ir paslaugy su prekeés
Zenklu platinimui. Produkty su prekés Zenklu atskyrimas nuo produkty be prekes
Zenklo daZnai sutampa su tarpiniy produkty atskyrimu nuo galutiniy produkty.

Svarbu pripaZinti, kad vertikalieji apribojimai gali turéti teigiama poveikj, ypat del to,
kad skatinama konkuruoti ne kainomis ir gerinti paslaugy kokybe. Daugeliu atvejy
vertikalieji apribojimai gali bdti naudingi gerinant gamybg ir platinima, nes dél
jprasty nepriklausomy tiekéjo ir pirkéjo rysiy, kai nustatoma tik tam tikry sandoriy
kaina ir kiekis, gali bdti pasiekiamas beveik optimalus investicijy ir pardavimo

lygis. Geriausias veiksmingumo pavyzdys — ribotos trukmeés vertikalieji apribojimai,
kuriais padedama kurti naujus sudétingus produktus, apsaugoti konkreciai susijusias
investicijas arba sudaryti palankias salygas perduoti praktine patirtj.
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5.3. Labiausiai paplitusiy vertikaliyjy apribojimy
vertinimo kriterijai

|sipareigojimas pirkti iS vieno tiekéjo

Gairiy 129-150 dalys

|sipareigojimas pirkti iS vieno tiekéjo taikomas susitarimams, kai pirkéjas
jpareigojamas arba skatinimas daugiau savo uzsakymy tam tikrai produkto rdsiai teikti
vienam tiekejui, kaip, pavyzdZiui, yra jsipareigojimy nekonkuruoti atveju (Zr. 4.2 skyriaus
skirsnj ,Neleistini apribojimai“). Tokiais susitarimais gali blti apribota rinka kitiems
tiekéjams, kuriems gali bati sunku plestis arba patekti j tg pacia rinka. Rinkos apribojimo
poveikis gali gerokai padidéti, jeigu jsipareigojimus pirkti i vieno tiekéjo toje pacioje rinkoje
taiko keli tiekéjai. Todel gali sumaZzeéti rinkos lankstumas, taip pat sudaromos salygos
slaptiems horizontaliems konkurenty susitarimams.

. Galimybeé, kad vieno konkretaus tiekéjo taikomas jsipareigojimas pirkti i$ vieno
tiekejo gali sukelti antikonkurencinj rinkos apribojima pirmiausia atsiranda tada, kai
konkurentai negali konkuruoti dél visos pavieniy klienty paklausos, nes atitinkamas
tiekéjas yra neisvengiamas prekybos partneris bent jau rinkos paklausos dalies
atzvilgiu, pavyzdZiui, todel, kad jo gaminamomis prekémis tiesiog batina prekiauti,
nes jas renkasi daugelis galutiniy vartotojy (angl. must stock item).

. Jeigu konkurentai gali vienodomis salygomis konkuruoti dél visos kiekvieno
individualaus kliento paklausos, vieno konkretaus tiekéjo taikomi jsipareigojimai
pirkti i5 vieno tiekejo tikriausiai nepakenks veiksmingai konkurencijai, nebent
klientams baty sunku pasirinkti kit tiekejg del jsipareigojimy pirkti iS vieno tiekejo
trukmeés arba rinkos aprépties. Kuo didesne visos rinkos dalis, kuriai taikomi
jsipareigojimai pirkti iS vieno tiekéjo ir kuo ilgiau trunka Sie jsipareigojimai, tuo
didesne tikimybé, kad bus apribota didesneé rinkos dalis.

. |sipareigojimai pirkti i5 vieno tiekejo, kurie trunka maziau nei vienerius metus
ir kuriuos sudaro nedominuojancios jmonés, paprastai nesukelia pastebimo
antikonkurencinio poveikio.

. Kai jsipareigojimai pirkti i$ vieno tiekejo, kuriuos prisiéme nedominuojancios
jmoneés, trunka nuo vieneriy iki penkeriy mety, paprastai reikia rasti tinkama
teigiamo ir neigiamo antikonkurencinio poveikio pusiausvyra, o jsipareigojimai
pirkti i5 vieno tiekejo, kurie trunka ilgiau nei penkerius metus, daugelio investicijy
atveju néra laikomi batini, kad bdty galima pasiekti reikiamga veiksminguma, arba
veiksmingumas yra nepakankamas, kad nusverty rinkos apribojimo poveik|.
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. Antikonkurencinis rinkos ribojimas maZiau tiketinas tarpiniy produkty atveju ir labiau
tikétinas galutiniy plataus vartojimo produkty atveju.

. Tarpiniy produkty rinkoje, kurioje néra dominuojancios jmones, bendras rinkos
apribojimo poveikis mazai tiketinas, kol jsipareigojimu susieta maziau nei 50 proc.
rinkos pardavimo.

. Kai galutiniai produktai tiekiami mazmeninés prekybos lygiu, pastebimas rinkos
apribojimo poveikis gali atsirasti, jeigu nedominuojantis tiekéjas jsipareigojimu
susieja daugiau nei 30 proc. rinkos. Jeigu jmone yra dominuojanti, net dél nedideles
jsipareigojimu susietos rinkos dalies gali atsirasti didelis antikonkurencinis poveikis.

. Kai galutiniai produktai tiekiami didmenines prekybos lygiu, rinkos apribojimo rizika
yra susijusi su didmeninés prekybos rasimi ir patekimo | didmenines prekybos
rinkg klictimis. Jeigu konkuruojantys gamintojai gali patys lengvai sukurti savo
didmeninés prekybos sistemg, antikonkurencinio rinkos apribojimo pavojaus nera.

. Jeigu tiekeéjas vykdo konkretiai susijusias investicijas, susitarimas nekonkuruoti arba
jsipareigojimas nupirkti privaloma kiekj investicijy nuvertéjimo laikotarpiu paprastai
tenkina 101 straipsnio 3 dalies salygas.

. Kai tiekéjas suteikia pirkéjui paskolg arba aprpina jranga, kuri néra konkreciai
susijusi, to paprastai nepakanka, kad bty atmesta antikonkurencinio rinkos
apribojimo poveikio atsiradimo rinkoje galimybe.

. Svarbios mokslines patirties perdavimu, pavyzdZiui, fransizes atveju, paprastai
pateisinamas jsipareigojimas nekonkuruoti per visg susitarimo dél tiekimo laikotarpj.

ISskirtinis platinimas ir iSskirtinio kliento paskyrimas

Gairiy 151-173 dalys

ISskirtinis platinimas ir (arba) iSskirtinio kliento paskyrimas susije su susitarimais,
kuriais tiekéjas sutinka parduoti savo produktus tik vienam platintojui, kuris juos
perparduoty konkretioje teritorijoje arba konkretiai klienty kategorijai. Siais susitarimais
platintojams paprastai taikomi apribojimai, susije su jy aktyviais pardavimais kitose
isskirtinai priskirtose teritorijose arba isskirtinems klienty kategorijoms. Del tokiy susitarimy
gali sumaZzeti tam tikry prekeés Zenkly konkurencija ir atsirasti rinkos padalijimas - tai gali
paskatinti skirtingy teritorijy arba skirtingy klienty diskriminacijg kainomis. Kai keli tiekéjai
toje pacioje rinkoje taiko isskirtinio platinimo susitarimus, gali susidaryti palankesnés
salygos slaptiems horizontaliems susitarimams ir tiekéjy, ir platintojy lygmeniu. Galiausiai,
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del isskirtinio platinimo ir (arba) iSskirtiniy klienty paskyrimo gali kitiems platintojams gali
bati ribojama rinka ir sumazeti konkurencija.

Kuo stipresné tiekéjo padétis, tuo didesne problema del tam tikry prekes Zenkly prekiy
konkurencijos sumazéjimo, nebent susitarimu taip pat galima uztikrinti akivaizdy ir didelj
veiksminguma,

Kai keli tiekejai konkretioje teritorijoje arba konkretiai klienty kategorijai skiria ta patj
isskirtinj platintoja, dél daugeriopo isskirtinio platinimo gali padidéti konkurencijos
sumazinimo ir slapty horizontaliy susitarimy pavojus, ypat dideles koncentracijos rinkose.

Kai isskirtinis platintojas turi derybine pirkejo galig ir jeigu, pavyzdZiui, maZzmeninés
prekybos lygmenyje jis tampa iSskirtiniu platintoju visoje rinkoje, dél rinkos apribojimo
kitiems platintojams gali atsirasti didelis antikonkurencinis poveikis.

Labiau tikétina, kad isskirtinis platinimas mazmeninés prekybos lygmenyje gali paskatinti
antikonkurencinj poveikj, kai maZmenines prekybos teritorijos yra didelés, o galutiniams
vartotojams sudaromos ribotos galimybes rinktis tarp platintojo, kuris sidlo didele kaing (ir)
arba gerg aptarnavima, ir platintojo, kuris sitilo mazg kaing (ir) arba prasta aptamavima,

Didmeninés prekybos lygyje pastebimas antikonkurencinis poveikis mazai tikétinas, kai
isskirtinio didmenininko galimybés parduoti maZmenininkams néra ribojamos. Tatiau jei
vienas didmenininkas tampa isskirtiniu daugelio tiekejy prekiy platintoju, kyla gréesme, kad
sumazes ty prekeés Zenkly konkurencija ir kad bus apribota rinka didmenines prekybos lygiu.

Derinant iSskirtinj platinima arba isskirtinj kliento paskyrima su isskirtiniu pirkimu padideja
konkurencijos sumazéjimo dél rinkos padalijimo ir diskriminacijos kainomis rizika.

ISskirtinis platinimas ir (arba) isskirtinio kliento paskyrimas dar labiau trukdo klientams
pasinaudoti galimu tam tikro prekes Zenklo prekiy kainy skirtumu. Derinimas su isskirtiniu
pirkimu, kuriuo reikalaujama, kad isskirtiniai platintojai pirkty tam tikro prekes Zenklo

prekiy atsargas tiesiogiai i§ gamintojo, taip pat varZo Siy platintojy galimybes priimti
sprendimus, kur ir kokia kaina pirkti, kadangi jiems uzkertamas kelias pirkti vieniems i3

kity. Del Sio derinio tiekejas turi geresnes galimybes apriboti tam tikro prekes Zenklo prekiy
konkurencijg ir taikyti nevienodas salygas vartotojy nenaudai, nebent tokiu deriniu bty
galima pasiekti veiksmingumo, dél kurio sumazety kainos visiems galutiniams vartotojams.

ISskirtinis platinimas paprastai padeda siekti veiksmingumo, kai platintojas turi atlikti
investicijy, siekdamas apsaugoti arba sukurti prekes Zenklo jvaizdj. Visy pirma tai taikytina
naujiems produktams, sudetingiems produktams ir produktams, kuriy kokybe sunku
jvertinti. Be to, tokiais atvejais isskirtinio platinimo ir jsipareigojimo nekonkuruoti deriniu

galima sudaryti salygas platintojui démesj skirti konkreciam prekeés Zenklui.



ISskirtinio kliento paskyrimas paprastai btina veiksmingas, kai platintojai privalo investuoti,
pavyzdZiui, kad specifiné jranga, jglidZiai arba praktine patirtis baty pritaikyti jy klienty
reikalavimams. I3skirtinio kliento paskyrimo sistemos taikymas pateisinamas laikotarpiu,
kuris reikalingas Sioms konkreCioms investicijoms nuvertéti. Geriausias pavyzdys — nauji

ir sudetingi produktai, taip pat produktai, kuriuos reikia pritaikyti individualaus kliento
poreikiams. Veiksmingumas labiau tikétinas tarpiniy produkty atveju, t. y. kai produktai
parduodami skirtingoms profesionaliy pirkejy grupems. Mazai tikétina, kad galutiniy klienty
paskyrimas bdty veiksmingas.

Pasirinktinis platinimas

Gairiy 174-188 dalys

Pasirinktinio platinimo susitarimais apribojamas platintojy skaicius, nes taikomi
jgalioto platintojo atrankos kriterijai. Be to, ribojamos jgalioty platintojy galimybes
parduoti, kadangi jiems draudZiama parduoti produktus nejgaliotiems platintojams,

0 juos parduoti leidziama tik kitiems jgaliotiems platintojams ir galutiniams klientams.
Tokie susitarimai gali paskatinti tam tikro prekeés Zenklo prekiy konkurencijos mazéjima

ir ypac, kai keli tiekéjai taiko pasirinktinio platinimo susitarimus, rinkos ribojimg tam tikry
kategorijy platintojams bei palankias salygas slaptiems horizontaliems tiekéjy arba pirkéjy
susitarimams.

Paprastai laikoma, kad pasirinktinio platinimo susitarimai, kurie grindziami vien tik
kokybiniais atrankos kriterijais, t. y. kai platintojai atrenkami remiantis tik objektyviais
kriterijais, reikalingais dél produkto pobtdZio, pvz., bltinas pardavimo personalo mokymas,
nesukelia antikonkurencinio poveikio. Siems susitarimams netaikoma 101 straipsnio

1 dalis, jeigu atrankos kriterijai yra batini siekiant iSlaikyti produkto kokybe ir uZtikrinti

jo tinkama naudojima, jie taikomi vienodai ir nediskriminuojant ir atitinkamai i anksto
neribojamas jgalioty platintojy skaitius.

Pasirinktinio platinimo susitarimai, grindZiami kiekybiniais atrankos kriterijais, kuriais
apribojamas jgalioty platintojy skaicius, nors jis neribojamas kokybiniais kriterijais,
vertinami remiantis toliau iSdéstytomis taisyklémis.

= Nors pagal bendrosios isSimties reglamentg pasirinktiniam platinimui isimtis
taikoma neatsiZvelgiant j atitinkamo produkto ir atrankos kriterijy pobad;, tikétina,
kad bendrosios isimties reglamentas nebus taikomas, jeigu del produkto savybiy
pasirinktinis platinimas néra batinas arba nebdtina taikyti kriterijus ir jeigu atsiranda
pastebimas antikonkurencinis poveikis.

27




28

Apskritai kuo stipresne tiekéjo padétis, tuo didesne tam tikro prekes Zenklo prekiy
konkurencijos sumazéjimo problema. Taciau jeigu rinkaje pasirinktinj platinima taiko
tik Sis tiekéjas, susitarimai paprastai tenkina 101 straipsnio 3 dalies reikalavimus
su salyga, kad pasirinktinis platinimas yra bdtinas dél atitinkamy produkty pobidZio
siekiant uZtikrinti platinimo veiksminguma.

Kai visi pagrindiniai tiekéjai taiko pasirinktinj platinima, del bendro visy iy sistemy
poveikio gali atsirasti didelis antikonkurencinio poveikio pavojus. Mazai tiketina, kad
tokia bendro poveikio problema iskilty, kol pasirinktiniu platinimu uZimama rinkos
dalis sudaro maziau nei puse visos rinkos. Taip pat tikétina, kad tokia problema
neiskils, jeigu pasirinktinis platinimas uZima daugiau nei puse rinkos, bet bendra
penkiy didZiausiy tiekejy rinkos dalis yra maZesné nei 50 proc. Kai pasirinktiniu
platinimu uzimamos rinkos dalis yra didesne nei puse rinkos, o penkiy didZiausiy
tiekejy rinkos dalis yra didesne nei 50 proc. rinkos, konkurencijai gali kilti rimtas
pavojus, jeigu visi penki didZiausi tiekéjai taikyty pasirinktinj platinima. Galimybé
taikyti iSimtj pagal 101 straipsnio 3 dalj mazai tikétina, jeigu naujiems platintojams,
galintiems tinkamai parduoti atitinkamus produktus, ypac taikantiems nuolaidas
arba tik internetu prekiaujantiems ir vartotojams sidlantiems mazesnes kainas
platintojams, trukdoma patekti j rinka.

Rinkos apribojimas veiksmingesniems platintojams taip pat gali tapti problema,
jeigu rinkoje esama derybineés pirkejo galios, ypat kai stipri platintojy organizacija
taiko tiekéjui atrankos kriterijus, kad apriboty platinimo masta savo nariy naudai.

Kai penkiy didZiausiy tiekejy bendra rinkos dalis yra didesné nei 50 proc, jie
neturéety savo paskirtiems platintojams taikyti salygu, kuriomis siekiama uztikrinti,
kad jie nepardavinety kity konkreciy konkurenty prekés Zenkly prekiy.

Pasirinktinis platinimas paprastai btna veiksmingas, kai platintojy investicijos yra
bdtinos siekiant apsaugoti arba sukurti prekes Zenklo jvaizdj arba teikti paslaugas

iki pirkimo. Apskritai didZiausio veiksmingumo pasiekiama naujy produkty, sudétingy
produkty ir produkty, kuriy kokybe sunku jvertinti, atveju.



Fransize

Gairiy 43-45 ir 189-191 dalys

FranSizés susitarimai — vertikalieji susitarimai, apimantys intelektinés nuosavybes
teisiy, ypac susijusiy su prekiy Zenklais ir praktine patirtimi naudojant ir platinant prekes
bei paslaugas, licencijas. Be licencijos, fransizés davejas susitarimo veikimo laikotarpiui
paprastai suteikia fransizes gavejui komercine arba technine pagalba. Licencija ir pagalba
yra neatskiriami verslo bldo, kuriam taikoma fransize, komponentai. Be verslo bido,
fransizes susitarimai gali apimti keletg skirtingy vertikaliyjy apribojimuy, susijusiy su
atitinkamy produkty pardavimu, ypat pasirinktinj platinima, jsipareigojimus nekonkuruoti,
iSskirtinj platinima arba ne tokias grieztas jy formas. Atsizvelgiant j toliau pateiktas
konkrecias pastabas fransizei taip pat taikomos ir ankstesniuose skirsniuose pateiktos
gairés dél visy Siy apribojimy rasiy.

Kuo svarbesnis praktines patirties perdavimas, tuo labiau tikétina, kad vertikalieji
apribojimai atitiks 101 straipsnio 3 dalies salygas.

|sipareigojimui neparduoti konkuruojanciy prekiy arba paslaugy netaikoma 101 straipsnio
1 dalis, jeigu jsipareigojimas yra batinas palaikyti tinklo, besinaudojantio fransize,
vientisuma ir reputacija. Tokiais atvejais jsipareigojimas nekonkuruoti gali trukti tiek, kiek ir
fransizes susitarimas.

Toliau iSvardyti jsipareigojimai apskritai laikomi bdtinais fransizés davejo intelektinés
nuosavybes teisems apsaugoti ir paprastai nepatenka j 101 straipsnio 1 dalies taikymo
sritj:

a) fransizés gavejo jsipareigojimas tiesiogiai arba netiesiogiai nedalyvauti jokiame
panasiame versle;

b) fransizés gavejo jsipareigojimas nejgyti su konkuruojancios jmones kapitalu
susijusiy finansiniy interesy, dél kuriy fransizes gavejas jgyty galig daryti jtaka tos
konkuruojantios jmones ekonominei elgsenai;

o) franSizés gavejo jsipareigojimas treciosioms salims neatskleisti fransizés teisiy
suteikéjo praktinés patirties, kol ji néra viesai Zinoma;

d) franSizés gavejo jsipareigojimas perduoti fransizés davejui bet kokig patirtj, jgyta
naudojant fransize, ir suteikti fransizés davejui bei kitiems fransizés gavejams
neisskirtine licencijg naudotis praktine patirtimi, kylancia is tos patirties;
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e) fransizés gavejo jsipareigojimas informuoti fransizes davéja apie licencijuotos
intelektinés nuosavybes teisiy paZeidimus, imtis teisiniy veiksmy pazeidéjy atZvilgiu
arba padeti fransizés davejui vykdyti bet kokius teisinius veiksmus pries pazeidéjus;

f) fransizés gavéjo jsipareigojimas nesinaudoti fransizés davejo licencijuota praktine
patirtimi kitu nei naudojimosi fransize tikslu;

g) fransizés gavejo jsipareigojimas be fransizés davejo sutikimo neperduoti pagal
fransizes sutartj jgyty teisiy ir jsipareigojimuy.

ISskirtinis tiekimas

Gairiy 192-202 dalys
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ISskirtinio tiekimo susitarimu tiekéjas jpareigojamas arba paskatinamas parduoti
konkrecig preke arba paslaugg tik vienam arba is esmes tik vienam pirkéjui konkretaus
naudojimo arba perpardavimo tikslu. Tokiais isskirtinio tiekimo susitarimais gali bati
ribojamos kity pirkejy galimybeés.

Jeigu vartotojy rinkoje, kurioje perkama, pirkéjas neturi rinkos galios, joks pastebimas
neigiamas poveikis konkurencijai paprastai nekyla. Neigiamas poveikis gali atsirasti, kai
pirkejo rinkos dalis sudaro daugiau nei 30 proc. vartotojy rinkos, kurioje jis parduoda, ir
tiekejy rinkos, kurioje jis perka. Kai jmoné dominuoja vartotojy rinkoje, jsipareigojimas tiekti
produktus tik dominuojanciam pirkejui arba i5 esmeés tik jam gali lengvai sukelti didel]
antikonkurencinj poveikj.

Kuo didesneé isskirtinemis tiekimo salygomis parduota rinkos dalis ir kuo ilgesne iSskirtinio
tiekimo susitarimo (-y) trukme, tuo labiau tikétina, kad rinka bus gerokai apribota. Vertinant
nedominuojandiy jmoniy isskirtinio tiekimo susitarimus, kuriy trukmé trumpesné nei penkeri
metai, dazniausiai reikia palyginti konkurencijg skatinantj ir jg ribojantj poveikj, o ilgesnes
nei penkeriy mety trukmeés susitarimai vykdant daugelio r0siy investicijas néra laikomi
reikalingais reikiamam veiksmingumui pasiekti arba jy veiksmingumas yra nepakankamas,
kad nusverty rinkos apribojimo poveikj.

Rinkos apribojimas konkuruojantiems pirkéjams néra labai tikétinas, kai Sie konkurentai
turi panasia derybine pirkéjo galia. Tokiu atveju antikonkurencinis rinkos apribojimas gali
bati aktualus tik potencialiems rinkos dalyviams, ypac kai pagrindiniai pirkejai, kuriems
privaloma parduoti, sudaro isskirtinio tiekimo sutartis su dauguma tiekejy rinkoje (bendro
poveikio problema).



Kai ir tiekéjas, ir pirkejas, neuZimantys dominuojancios padeties, turi daryti konkrecias
investicijas, kad bdty galima atitinkamai panaudoti sutarties produktus, jsipareigojimo
nekonkuruoti ir iSskirtinio tiekimo derinys paprastai yra pateisinamas.

Antikonkurencinis rinkos apribojimas yra maZziau tiketinas, kai prekiaujama vienardsiais
ir tarpiniais produktais, ir labiau tikétinas, kai prekiaujama skirtingos rasies produktais ir
galutiniais konkreciy prekes Zenkly produktais.

ISskirtinis tiekimas paprastai yra veiksmingas, kai pirkejui yra privalomos konkretios
investicijos.

ISankstinis prieigos mokestis

Gairiy 203-208 dalys

ISankstinis prieigos mokestis — tai fiksuotas mokestis, kurj tiekéjai moka platintojams,
su kuriais palaiko vertikaliuosius santykius, kad galéty patekti j jy platinimo tinkla.

Si kategorija apima jvairig praktika, kaip antai prekiy patekimo | lentynas mokestiai,
vadinamieji mokesciai ,mokek, kad batum® ir mokesciai uZ naudojimasi platintojo
pardavimo skatinimo kampanijomis.

Kuo tvirtesne atitinkamo platintojo padetis ir tiekejy, ir vartotojy rinkoje, tuo didesnis
pavojus, kad del iSankstinio prieigos mokescio kitiems platintojams rinka gali bati apribota
sudarant antikonkurencines salygas. Jei taikomas didelis mokestis, tiekejas, noredamas
padengti su Siuo mokestiu susijusias islaidas, gali pageidauti, kad didelé dalis prekiy

bdty parduodama per §j platintojg, iS Sis iSankstinis prieigos mokestis gali turéti tokj patj
vartotojy rinkos apribojimo poveikj, kaip jsipareigojimai dél isskirtinio tiekimo.

Bendrai taikant isankstinj prieigos mokestj labai koncentruotose rinkose gali sumazéti
platintojy konkurencija. Tikétina, kad del iSankstinio prieigos mokescio tiekéjai gali padidinti
vieneto kaing, kad padengty su tuo mokesciu susijusias islaidas, todél gali sumazéti
platintojy konkurencija dél kainos vartotojy rinkoje, o platintojy pelnas padidéja del
mokamo prieigos mokescio.

Tadiau isankstinis prieigos mokestis taip pat gali skatinti veiksminguma. Daugeliu atveju

gali padideti veiksmingumas lentynose skiriant vietg naujiems produktams, o tiekejams
sutrukdoma pasinaudoti platintojy veiksmais skatinant pardavima.
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Kategorijos valdymo susitarimai

Gairiy 209-213 dalys

Kategorijos valdymo susitarimai — susitarimai, kuriais platinimo susitarimuose
platintojas patiki tiekéjui (,kategorijos valdytojui‘) produkty kategorijos rinkodara, paprastai
jtraukiant ne tik tiekejo, bet ir jo konkurenty produktus.

Kai kuriomis aplinkybémis dél kategorijos valdymo susitarimy konkuruojantiems tiekejams
gali bati apribota rinka, o platintojams (pvz., jeigu jy kategorijos valdytojas yra tas pats
tiekejas) arba tiekéjams (pvz,, jeigu jie keiciasi rinkos duomenimis per tg patj platintoja)
gali atsirasti galimybé sudaryti slaptus susitarimus.

Taciau kategorijos valdymo susitarimais taip pat gali bdti prisidedama prie veiksmingumo
didinimo. Jais platintojams gali bati sudarytos galimybés pasinaudoti tiekéjo patirtimi
parduodant tam tikry rasiy produktus ir pasiekti masto ekonomijos ir geriau patenkinti
klienty poreikius.

Susiejimas

Gairiy 214-222 dalys
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Susiejimas yra tada, kai tiekejas vieno produkto pardavima sieja su kito skirtingo produkto
pirkimu is kito tiekéjo ar jo nurodyto asmens. Pirmasis produktas vadinamas ,siejanciu
produktu, o antrasis — ,susietu”. Susiejimo susitarimai gali sukelti antikonkurencinj rinkos
ribojimo poveikj susieto produkto ir siejancio produkto rinkose. Rinkos apribojimo poveikis
priklauso nuo to, kokig dalj procentais susieti produktai sudaro nuo bendro susiety
produkty rinkoje pardavimo. Jeigu, be to, susieto produkto atZvilgiu yra sutarta taikyti
jpareigojima nekonkuruoti, sustipreja galimas rinkos apribojimo poveikis. Susiejimas taip
pat gali tiesiogiai paskatinti didesnes negu konkurencingos kainas, ypac kai du produktai
gali bdti naudojami kintamomis proporcijomis kaip gamybos proceso dalis, o susiejimas
trukdo klientams sureaguoti j padidéjusig siejantio produkto kaing didinant savo
paklausa susietam produktui ir maZinant paklausg susiejanciam produktui ir kai susiejimu
sudaromos salygos diskriminacijai kainomis pasinaudojant tuo, kaip vartotojas panaudoja
siejantj produkta,



Vertinant galimg antikonkurencinj poveikj labai svarbu tiekéjo padétis siejantio produkto
rinkoje. Kol siejancio produkto tiekéjo konkurenty yra pakankamai daug ir jie yra stiprds,
galima nesitiketi antikonkurencinio poveikio, kadangi pirkéjai turi pakankamai alternatyvy
jsigyti susietg produktg be susiejantio produkto, nebent kiti tiekéjai taip pat taikyty
susiejima.

Jei susiejimas yra taikomas kartu su jpareigojimu nekonkuruoti susiejancio produkto
atzvilgiu, tiekejo padetis gerokai sustipréja ir padidéja pastebimo susiejimo
antikonkurencinio poveikio tikimybe.

Susiejimo antikonkurencinis poveikis maZziau tikétinas, kai pirkéjai turi didele perkamaja
galia.

Susiejimo jsipareigojimais galima pasiekti veiksmingumga del bendros gamybos arba
bendro platinimo arba todél, kad tiekéjas qali pirkti susietg produktg dideliais kiekiais. Kad
susiejimas atitikty 101 straipsnio 3 dalies salygas, turi biti jrodyta, kad nemaza dalis tokio
sganaudy sumazinimo tenka vartotojui. Todeél susiejimui iSimtis paprastai netaikoma, kai
maZmenininkas gali reguliariai gauti reikalingas tokiy pat arba tapaciy produkty atsargas
tokiomis pat ar geresnemis salygomis, negu tomis, kurias sidilo susiejima taikantis tiekeéjas.

Susiejimas taip pat gali padéti uztikrinti tam tikrg vienoduma ir kokybeés standartizacija.
Tadiau siejantio produkto tiekéjas turi jrodyti, kad tokio teigiamo poveikio negalima
pasiekti vien tik reikalaujant, kad pirkeéjas pirkty produktus, kurie atitinka batiniausius
kokybes reikalavimus.

Perpardavimo kainy apribojimai

Gairiy 48-49 ir 223-229 dalys

Tiekéjams draudZiama nustatyti kaing, kuria platintojai gali perparduoti jy produktus, tai
vadinamasis perpardavimo kainos palaikymas (PKP). Sis yra pagrindinis apribojimas
(Zr. 4.2 skyriy, ,Pagrindiniai apribojimai“).

Taikant PKP salyga konkurencija gali bti ribojama daugeliu bldy. PKP gali palengvinti ir
tiekéjy (didinant kainy skaidruma rinkoje), ir pirkejy (panaikinant tam tikro prekeés Zenklo
prekiy konkurencijg kainos atZvilgiu) slaptus susitarimus, del PKP apskritai gali sumazéti
gamintojy ir (arba) mazmenininky konkurencija, visy pirma, kai gamintojai naudojasi ty
paciy platintojy paslaugomis savo produktams platinti ir visi arba daugelis jy taiko PKP
salyga. Dél PKP gali padideti kainos, nes visi ar tam tikri platintojai negalés sumazinti
savo to konkretaus prekiy Zenklo pardavimo kainy. Taikant PKP veiksmingiau dirbantiems
mazmenininkams arba platinimo formoms gali bati trukdoma patekti | rinkg arba
pakankamai jsitvirtinti su mazZomis kainomis.

33




34

PKP galima pasiekti ir veiksmingumo. PKP gali bdti naudingas pirminiu didéjantios
paklausos laikotarpiu siekiant jtikinti platintojus daugiau skirti déemesio pardavimui.
Fiksuotos perpardavimo kainos gali bati bdtinos fransizes sistemoje organizuojant
koordinuota trumpalaike mazy kainy kampanija. Tam tikrais atvejais papildomu del PKP
gautu pelnu mazmenininkams gali bati suteikiama galimybe teikti (papildomas) paslaugas
iki pardavimo ir sutrukdyti pasinaudoti Siomis paslaugomis, visy pirma susijusiomis
sudétingais produktais ir produktais, kuriy kokybe sunku jvertinti.

Paprastai nedraudziama taikyti didZiausias arba rekomenduojamas perpardavimo kainas.
Taciau del praktikos, kai platintojams rekomenduojamos perpardavimo kainos arba jy
reikalaujama taikyti didZiausias perpardavimo kainas, tokia kaina gali tapti orientacine,

ir jos gali laikytis dauguma platintojy arba visi platintojai. Be to, taikant didZiausias arba
rekomenduojamas perpardavimo kainas tiekejams gali bati sudarytos palankios salygos
sudaryti horizontaliuosius slaptus susitarimus.

Svarbus maksimalios arba rekomenduojamos kainos galimo antikonkurencinio poveikio
vertinimo kriterijus yra tiekéjo padétis rinkoje. Kuo tvirtesne tiekéjo padetis, tuo didesne
rizika, kad dauguma platintojy arba visi platintojai laikysis rekomenduojamos arba
maksimalios perpardavimo kainos.

DidZiausiomis ir rekomenduojamomis perpardavimo kainomis taip pat galima pasiekti
veiksmingumo. Visy pirma dél didziausiy kainy gali bati sumaZintos kainos vartotojams
ir gali bati uZtikrinamas didesnis konkretaus prekes Zenklo konkurencingumas kity prekes
Zenkly atzvilgiu.



6. Konkurencijos institucijos

Jei pageidaujate susisiekti su nacionaline konkurencijos institucija, jos kontaktinius
duomenis rasite Europos konkurencijos tinklo puslapiuose pateiktame sarase:

http://ec.europa.eu/competition/ecn/competition_authorities.html

Jei norétumete kreiptis | Europos Komisijos Konkurencijos generalinj
direktoratg, jo kontaktiniai duomenys:

Internete: http://ec.europa.eu/competition/contacts/index_en.html

Pasto adresas:

European Commission
Directorate-General for Competition
1049 Bruxelles/Brussel
BELGIQUE/BELGIE
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7. Informacija apie konkurencijos politika

Konkurencijos generalinis direktoratas (DG COMP) apie savo veikla pranesa jvairiomis
priemonemis.

Internete galima rasti teisés aktus, Teisingumo Teismo ir Bendrojo Teismo sprendimus,
Komisijos sprendimus, pranesimus spaudai, generalinio direktorato informacinius
biuletenius, straipsnius ir Komisijos nario kalbas ir pan. Jie pateikti Konkurencijos GD
interneto portale: http://ec.europa.eu/competition/

Leidiniai pateikiami: http://ec.europa.eu/competition/publications/
Norédami uZsisakyti leidinius i3 ES knygyno, apsilankykite: http:/bookshop.europa.eu.

http://bookshop.europa.eu/en/competition-policy-cbiuoKABstTOOAAAEjtZAY4e5L/

ISsamus oficialiy su ES susijusiy teksty saltinis (pvz., Oficialusis leidinys):
http://eur-lex.europa.eu/JOIndex.do
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